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禧乐峰集团地区代理商
调 查 表

申请人：                  申请地区：            省           市

联系电话：            电子邮件：              日期：    年    月    日
[image: image2.png]
提醒：由于竞争禧乐峰集团各地代理商的伙伴非常多，为便于与总部充分交流，请您在仔细阅读《禧乐峰集团地区代理商运营手册》基础上，认真填写该调查表，尽可能完整、准确、充分地表达您的真实状况和观点，其结果将直接影响到您是否能够脱颖而出与我们合作成功，谢谢！

· 您(企业)申请成为禧乐峰集团（鹰联卡产品）地区代理商的最主要原因：         
1.寻找长期发展的项目
2.获得当地市场的竞争优势

3.热爱礼品卡、高尔夫行业

4.项目空缺，找寻过度项目
· 您(企业)目前的主要收入来源：
1) 业务一：              ，年利润：             ，占年总利润比例          %；

2) 业务二：              ，年利润：             ，占年总利润比例          %；

3) 业务三：              ，年利润：             ，占年总利润比例          %
· 您在当地所经营行业里取得的成绩（如：在当地同行业经营者中排名状况，成功案例）

· 4.您如何来经营禧乐峰集团（鹰联卡）地区代理业务：                            
1) 仅投入资金，聘人单独经营管理
2) 投入资金，自己兼职经营管理

3) 投入资金，自已全职经营管理
· 5．您认为自己申请禧乐峰集团（鹰联卡）地区代理具有哪些方面的优势？

1) 个人能力：                                                
2) 相关从业经验（教育、网络服务）：                                           
3) 资金投入：                                                                

4) 当地公共关系：                                                            
5) 客户积累情况：                                                             
6) 其他优势（请写出）：                                                       

· 6. 您所在城市地区总人口          万，人均收入：           。
· 7. 您最希望得到禧乐峰集团哪项支持：（单选项）                          
1) 品牌
2) 技术
3) 市场
4) 培训

5) 价格
· 8.您对中国礼品卡行业的见解（现状如何？是否有前景？存在什么问题？怎样有效的确立行业地位？）         

· 9.您通过什么渠道了解到禧乐峰集团（鹰联卡）招商项目的？请具体填写。      
1）电视台：                台   

2）报刊杂志：              报               杂志

3）网站：                 网
4）朋友介绍

5) 禧乐峰渠道人员
· 10．您最看好禧乐峰集团（鹰联卡）项目的是：（单选项 ）                               

1) 禧乐峰集团品牌

2) 产品内容
3) 经营模式

4) 区域独家运营政策

· 11．您对如何快速启动当地市场有什么绝招吗？请具体谈谈。
· 12．您还有那些疑问？
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